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Unternehmen im Zoom

Nirotec Aschl GmbH weiter erfolgreich

Rund ftinf Neukunden pro Tag fiir das Pichler Vorzeigeunternehmen, das 2010 mit Zuwichsen gestartet ist

Der Experte und Marktfiihrer
im deutschsprachigen Raum
fiir Installationskomponenten,
Abflusssysteme, Fett- und
Stérkeabscheider sowie dem
Niropipe-Rohrsystem konnte
sich auch 2009 (iber einen
zweistelligen Umsatzzuwachs
freuen und treibt seine
Expansionsplane weiter voran.

BEZIRKSRUNDSCHAU WELS:
Musste die Edelstahlbranche im
Vorjahr keine Riickginge auf-
grund der allgemeinen Finanz-
und Bankenkrise hinnehmen?
ROMAN ASCHL: ,Es gibt zwar
keine offiziellen Zahlen fiir Os-
terreich, doch die Edelstahlbran-
che in Deutschland schrumpfte
um etwa 30 Prozent - und bei
uns war es sicher dhnlich. Bei
gewerblichen und industriel-

len Hochbauten war sogar ein
Umsatzeinbruch von bis zu 50
Prozent zu verzeichnen.*

BRS: Und wie hat sich das auf
Ihre Bilanz ausgewirkt?
ASCHL: ,.Entgegen dem allge-
meinen Negativtrend konnte
Nirotec das vergangene Wirt-
schaftsjahr
erneut mit

Nirotec
Mastermind
Ing. Roman
Aschl.

Dieser schéne Vierkanthof in Pichl bei Wels ist die Firmenzentrale des 1994 von Ing. Roman Aschl gegriinde-

ten Unternehmens - heute fithrender Spezialist fiir Entwdsserungssysteme und Installationskomponenten.

einem Umsatzplus abschlie-
3en. Dieses lag zwar unter den
Zuwdchsen der vergangen Jahre,
aber immerhin bei rund zehn
Prozent.“

BRS: Beziehen sich diese
Zahlen nur auf den 6sterrei-
chischen Markt?

ASCHL: ,Nein, auch Deutsch-
land ist mit Osterreich kontinu-
ierlich mitgewachsen.*

BRS: Das heifit, dass das 2008
entwickelte Exportkonzept nun
Friichte trigt? TR
ASCHL: , Auf jeden Fall. Bereits
im Vorjahr entwickelte sich der
Export zu einer nennenswerten
Umsatzgrofie und betrug rund
ein Fiinftel des Gesamtum-
satzes. Im Herbst 2009 wurde
zur Umsetzung der Exportstra-
tegie eine eigene Exportfirma
gegriindet. International treten
wir nun unter der Marke Aschl
auf, in Osterreich und der
Schweiz bleibt der Name Nirotec
erhalten.”

BRS: Wird auch die Schweiz
von der Firmenzentrale in Pichl
bei Wels aus betreut?

ASCHL: ,Nein, das ware auf-
grund der geografischen Distanz
nicht maglich. Wir hatten das
Gliick, einen Partner mit lang-
jahriger Erfahrung zu finden,

der den Markt in der Schweiz
bestens kennt. Mit dieser fixen

Vertretung vor Ort ist ein fla-
chendeckender Auiendienst in
der Gesamtschweiz gewahrlei-
stet. Und der erste gemeinsame
Auftritt anldasslich der Messe
,Swissbau‘ in Basel im heurigen
Janner war sehr vielverspre-
chend und ein toller Erfolg.*”

BRS: Apropos vielverspre-
chend: Was erwarten Sie sich
vom heurigen Jahr?

ASCHL: ,Wir sind trotz des
strengen Winters sehr erfolg-
reich mit einem Umsatzplus
von 30 Prozent in den ersten
beiden Monaten gestartet. Wir
wollen heuer die Acht-Millionen-
Euro-Marke knacken und Mitte
des Jahres unseren 10.000sten
Kunden begriifen kdnnen. Das
erklarte Ziel, wie es auch in
unserem Firmenleitbild steht,
lautet: ,Wir wollen an Europas

Spitze®.

BRS: Worin liegen inner-
betrieblich die besonderen
Herausforderungen des steten
Wachstums?

ASCHL: ,Wir haben uns orga-
nisatorisch auf beste Beine ge-
stellt. In den vergangenen zwei
Jahren wurden acht zusétzliche
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter

eingestellt und bestens geschult.

Und es konnte eine erstklassige
Fithrungsmannschaft etabliert
werden, die fiir optimale Er-
gebnisse sorgt. Der Erfolg von

Nirotec fuft zum Grofteil auf der
ausgezeichneten Arbeit aller Mit-
arbeiterinnen und Mitarbeiter.“

BRS: Was wiirden Sie per-
sonlich als Geheimnis Thres
Erfolges bezeichnen?

ASCHL: ,Die professionelle Ar-
beit der letzten Jahre wirkt sich
jetzt aus und Nirotec verschafft
sich iiber Osterreich hinaus
einen Namen als Spezialist fiir
individuelle und mafigefertigte
Losungen. Ein Kunde driickte
es kiirzlich so aus: ,Bei Nirotec
muss ich nicht nehmen, was
produziert wird, sondern ich
bekomme genau das, was ich
brauche’. Und ich denke, dass
genau das der Grund fiir un-
seren anhaltenden Erfolg ist.”
Interview: Christina Gartner
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Nirotec Aschl GmbH

1994 griindete Ing. Roman Aschl
die Firma in Pichl bei Wels. Aus
einem Ein-Mann-Betrieb wurde ein
florierendes Unternehmen, das
sowohl Installationskomponenten
als auch Entwasserungssysteme
sowie Fett- und Stdrkeabscheider
anbietet. Ein eigenes Stromungs-
labor sowie zahlreiche Patente
und Schutzanmeldungen unter-
streichen die Innovationskraft des
Betriebes, der mit 38 Mitarbeite-
rinnen und Mitarbeitern derzeit
rund 9.500 Kunden betreut.



